Repanet

Verkaufstraining

Teilnehmer:
Inhaber und Meister

Seminarinhalt:

Der erste Eindruck zéhlt: Wie Sie mit Top-Kommunikation
jeden Kunden fiir sich gewinnen.

Kunden iberzeugen: Wie Sie typengerecht kommunizieren
und jeden Kunden motivieren, mit lhnen zusammenzu-
arbeiten.

lhr persénlicher Erfolgsplan: Wie Sie mit den richtigen
Tricks und Techniken bei jedem Verkaufsgespréich Eindruck
hinterlassen.

Up to date: Punkten Sie mit den neuesten Erkenntnissen
aus der Autobranche

Wissen im Detail: Uberzeugen Sie durch technisches
Know-how iber Hightech, Design, Dynamik und Power
lhrer Dienstleistung.

Die besten Verhandlungstricks: Wie Sie Ihre eigenen Ver-
handlungsziele verwirklichen und Zusatzverkéufe steigern.
Spitzenreiter im Vertrieb: Verénderungen am Markt
verfolgen und stets den Uberblick behalten.

Daverhaft mehr Erfolg: lhre Vertriebsstrategie nachhaltig
optimieren und noch mehr neue Kunden fiir sich gewinnen.

Ziel:
Lukrative Zusammenarbeit und langfristige, partnerschaft-
liche Kundenbeziehungen machen den Erfolg eines guten
Unternehmers im Handwerk aus. Lernen Sie in diesem
Verkaufstraining, wie Sie sich und Ihre Dienstleistung
professionell und authentisch darstellen und entsprechend
Peter Opitz den Bedirfnissen lhres neuen Kunden bewerben.
Verkaufstrainer

Dauer:
ein Tag/ keine Ubernachtung

Teilnahmegebiihren:

Standard 349 Euro
Repanet-Mitglieder 249 Euro
alle Preise zzgl. MwSt.
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